Salesbook

Salesbook jest kompletng platformgq, ktora tgczy w sobie zalety narzedzi Sales Tech. Dzieki temu
firmy majq szanse na wdrozenie jednego systemu sprzedazowego, ktory pokryje wszystkie
zapotrzebowanie na réznych etapach procesu handlowego i podniesie wartosc sprzedazy srednio o
27%.

Aplikacja udostepnia funkcjonalnos¢ Sales Enablement, ktéra pozwala na zaprezentowanie
klientowi dowolnych tresci marketingowo-sprzedazowych w atrakcyjny wizualnie sposdb oraz
ustawienie ich w najbardziej skuteczny proces sprzedazowy.

W dalszym kroku doradca moze korzysta¢ z modutow Configure Price Quote, ktore pozwalajq na
konfiguracje oferty z wykorzystaniem kalkulatoréw, konfiguratoréw i porownywarek, a nastepnie
automatyczne wystanie jej na e-mail klienta jeszcze w trakcie rozmowy handlowej i monitoring
aktywnosci klienta po jej otrzymaniu.

Salesbook to rowniez modut Sales Force Automation, ktory pozwala na zarzqdzanie klientami,
organizacjami, spotkaniami, zadaniami i lejkiem sprzedazowym w sposob zautomatyzowany z
wykorzystaniem aplikacji mobilnej. Utatwia takze monitoring pracy handlowca, szybkie sktadanie
zamowien czy tez planowanie tygodnia pracy.

Nad catoscig procesu czuwa system CRM, ktdry pozwala na zarzqdzanie lejkiem sprzedazowym,
bazq klientow, tworzenie ofert, wysytanie ich do klientow, planowanie i nadzorowanie dziatan
handlowych. Co wazne, dane w naszym CRM sq rzeczywiste, a nie deklaratywne, poniewaz
aplikacja uzupetnia je automatycznie na podstawie monitoringu spotkania handlowego.

Finalnie osoby zarzqdzajqgce sprzedazq majq dostep do narzedzi Sales Intelligence, ktdre zbierajg
twarde dane na temat sprzedazy. Menedzerowie dostajq wiec raporty na temat jakosci rozmow
handlowych, np. jak sprzedajq najlepsi handlowcy lub jaka sciezka sprzedazy jest najbardziej
skuteczna.

W ten sposob Salesbook staje sie centralnym miejscem zarzqdzania catym procesem
sprzedazowym, podnoszqc jego szybkosc i skutecznosc.

Z aplikacji korzysta juz ponad 50 000 sprzedawcow i menedzerdw z catego swiata, w tym firmy
takie jak OVB, Mercedes-Benz, Energa, Edison czy Votum. Spdtka zdobyta rdwniez liczne nagrody na
arenie miedzynarodowej, m.in. UiPath Automation Award 2020 oraz Sales Innovation Expo Award
2020.

Petna nazwa spotki Salesbook SA

Rok zatozenia 2016

Sektor dziatalnosci Sales Tech

Strategia rozwoju Skalowanie strategii sprzedazowej na rynkach globalnych
poprzez efektywne wydatkowanie srodkéw
pochodzacych z kolejnych rund finansowania.




Wtadze spotki

Jacek Maciak, Prezes zarzadu, CEO
Maciej Gtowacki, Prokurent, CTO
Dariusz Nawojczyk, Cztonek zarzagdu, CMO

Liczba pracownikow

41 (stan na styczen 2021)

Runda finansowania

Pre-seed (zamknieta)
Seed (zamknieta)

Late-seed (w trakcie)

Udziat w programach
mentoringowych/akceleracyjnych

UiPath Immersion Labs
InCredibles
London Partners Acceleration Program

Akcelerator Innowacji Przemystowych INDUSTRYLAB I

Nagrody/wyrdznienia

UiPath Automation Award 2020
Sales Innovation Expo Award 2020
European Startup Days Winner 2019
Wolves Summit Pitch Winner 2019
Mobile Trends Awards Winner 2018
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