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SALESBOOK

Misja

Wspieramy zespoty sprzedazy bezposredniej poprzez innowacyjne narzedzia
informatyczne.

Dostarczamy ponadprzecietne doswiadczenie w zakresie spotkania z klientem,
optymalizujemy zarzgdzanie pracg zespotdw handlowych i rozwijamy
mechanizmy analityczne bazujgce na uczeniu maszynowym.

Nasi klienci oszczedzajg czas, sprzedaqjq
wiecej i czesciej.



JAK POWSTAL SALESBOOK

Historia
o 50 000 +
Aplikacje Salesbook , . .
=~ sprzedawcow i managerow
dla Mercedes-Benz z catego Swiata korzysta
| BMW Motorrad z Salesbooka
=

r - r

I & I

Sukces koncepcji
dla Prudential

Powstanie
Salesbook Sp. z. o. o.

Ponad 1 500 agentdw Witchcraft Studios wspdlnie
Prudential korzysta z SpeedUp Venture Capital Group
z Salesbooka kazdego | Cobin Angels powotat do zycia

dnia marke Salesbook.



KTO TWORZY SALESBOOK
Ludzie
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f¥ Maciej Glowacki
CEO / co-founder CTO / co-founder

_Mobi Media Sp. z o.0. _ASSECO Bussiness Solutions S.A.
CEO Dyrektor oddziatu Rzeszdw
_Good Mood Sp. z o.0. _Softlab Trade Sp. z o.0.
CEO Dyrektor ds. wdrozen Oddziat Rzeszow
_Giesecke and Devrientr ~ COMP Rzeszow S.A.
Country Manager Analityk rynkowy
_4M, Sagem Orga Representative _Politechnika Rzeszowska

Managing Director Pracownik naukowy
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Ludzie

Zwigzany z rynkiem TMT (Technologie, Media, Telekomunikacja) od kilkunastu lat.
Posiada rozlegte doswiadczenie w obszarze biznesowym nowych technologii
potgczone z wiedzqg techniczng w zakresie informatyki, telekomunikaciji i
bankowosci. Absolwent studidw informatycznych Uniwersytetu Ltédzkiego, European
Business Studies w Fachhoschule Osnabrueck oraz Executive MBA w University of

Quebec at Montreal (UQAM) i Szkoty Gtéwnej Handlowej (SGH).

_Mobi Media Sp. z o.0.
Jacek Maciak CEO

CEO / co-founder _Good Mood Sp. z o.o.
CEO

~ Giesecke and Devrientr
Country Manager

_4M, Sagem Orga Representative
Managing Director



KTO TWORZY SALESBOOK

Ludzie

Maciej Gtowacki
CTO / co-founder

Od ponad 20 lat

oomaga firmom w tworzeniu cyfrowych produktéw, wdrazaniu

systemow IT, a takze skalowaniu procesow biznesowych. Doswiadczenie zdobywat

w pracy dla takich firm jako ASSECO, COMP czy Daily.pl. Prowadzi witasny software

house swiadczqgcy ustugi dla najwiekszych firm w Polsce. Od ponad trzech lat

zwigzany z projektem Salesbook, w ktérym rozwija aplikacje od strony technologii

| biznesu.

_ASSECO Bussiness Solutions S.A.
Dyrektor oddziatu Rzeszdw

_Softlab Trade

Sp. z o.o.

Dyrektor ds. wdrozen Oddziat Rzeszéw

- COMP Rzeszow S.A.
Analityk rynkowy

~ Politechnika Rzeszowska
Pracownik naukowy
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Klienci
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SALESBOOK

Salesbook w liczbach

0000
000

3 lata

Salesbooka na
rynku

27%

o tyle Srednio
zwiekszamy
sprzedaz

586
G

12 +

zaangazowanych
pracownikow

29
J0°C

/777

154%

w takim tempie
rosSniemy rok do roku

17%

o tyle Srednio
skracamy proces
pozyskania klienta

%

50 000 +

sprzedawcdw i managerow
z catego Swiata korzysta
z Salesbooka



WSPIERAJA NAS

Inwestorzy

I VENTURE CAPITAL GROUP .

SpeedUp Group

Grupa funduszy inwestujgcych w dynamicznie rozwijajqgce sie
przedsiewziecia na wczesnym etapie rozwoju z globalnymi
aspiracjami. Z firmami wspotpracujg w horyzoncie inwestycyjnym od 3
do 8 lat. Interesujg sie rozwigzania z obszaru consumer internet,
fintech, martech, loT oraz hardware.

www.speedupgroup.com

Cobin Angels

Grupa osdéb z duzym doswiadczeniem biznesowym. Sg wsrdd nich
prezesi, wtasciciele przedsiebiorstw oraz top menedzerowie w
miedzynarodowych korporacjach, ktdrzy tqczg sity, aby wspierad
startupy zaréwno kapitatem, jak i doswiadczeniem oraz relacjami
biznesowymi.

www.cobinangels.com
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Rada nadzorcza

Robert tugowski Kuba Dudek

| CEO Cobin Angels Investment Manager

Board EBAN Speed Up VC Group
Michat Kulka Q Nicolas Jedraszak

CEO at Gakko \;}‘j G.M. Poland

Advisory at Wolt
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Saless Acceleration

Przyspieszenie sprzedazy (ang. Sales
Acceleration) odnosi sie do strategii,
ktore pomagajg przedsiebiorstwom
przenosic szanse handlowe przez
kolejne etapy lejka z wiekszq
efektywnosciqg niz klasyczne systemy
CRM.

W kategorii te] znajduje sie wiele narzedzi,

ktore wspierajg tradycyjne procesy,
np. aplikacje prezentacyjne, systemy
analityczne czy mechanizmy predykcyjne.

NAJLEPSZE
PRAKTYKI
SPRZEDAWCOW

SKUTECZNY
PROCES
SPRZEDAZOWY

SALESS
ACCELERATION

01010

W/




SALESBOOK
Rynek Saless Acceleration

WartoscC globalnego rynku Sales Acceleration szacuje sie na okoto
30 mild USD, a tempo wzrostu na ponad 16%.

60% @ 73%
0000
firm na Swiecie 000 handlowcdw realizuje budzet

korzysta z Sales w organizacjach, ktdére korzystajg
Acceleration z Sales Acceleration

50% 38%

handlowcow widzi poprawe 0000 handlowcow widzi
, 000 ..
w dostepie do aktualnych : skrocenie czasu

narzedzi marketingowych w wyszukiwaniu materiatdw




EKSPANSJA

Salesbook na swiecie
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O Wdrozony O W trakcie wdrozenia O Planowane wdrozenie



KONTAKT

Nasze biura

Londyn

51 Holland Street,
London W8 7JB, UK
+44 203 807 0179

Warszawa

ul. Sienna 39,
00-121 Warszawd
+48 22 300 18 95

Rzeszow

Pitsudskiego 32,
35-001 Rzeszdéw
+48 17 715 02 52




